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BRI ESTRATEGIAS COMERCIALES PARA SUPERAR LA CRISIS
LA NECESIDAD
AGUDIZA EL INGENIO

el que resulta dificil obtener créditos y captar la atencién del ahorrador

Si quieres vender,
debes ajustar el precio

La valoracion de la vivienda debe adaptarse a la situacion de un mercado en

SI QUIERES
CASA, iA PUJAR!
Para agilizar la venta
Alfa Inmobiliaria organi-
za el préximo 29 de no-
viembre en Castellon una
subasta de inmuebles al
alza entre particulares,

RAQUEL ALCOLEA :} r P

ey oy La mayoria e los pisos

Los particulares que recha- - estan ubicados en muni-

zaron a comienzos de afo cipios valencianos.

ias ofertas de potenciales

compradores s': tiran hoy DIAS DE 'PUERTAS

de los pelos, pues ni siquie- ABIERTAS’

ra reciben llamadas con un Pase sin llamar. La

precio mas rebajado. Red de Expertos Inmebi- | empresa Loft in Spain ha
El dificil acceso al credi- liarios apuesta por la | abierto un'showroom &

to frena la compraventa, pe: férmula 'Open House', | dinner' para que sus po-

;0 fambitn las cxpectativas que permite a los intere- | tenciales clientes puedan

e ganancia de los que si- Z ;
guen anclados en el pasado, sados visitar lacasa ala | degustaruna cena mien-
“Hoy solo se vende si el pre- venta sin previo aviso | tras conocen las caracte-

clo esta por debajo del de
mercado”, revela Eduardo
Mulet, presidente de Red de
Expertos Inmobiliarios.
Estudiar los inmuebles
de tu entorno 'y el perfil al
que te diriges y, sobre todo,
escuchar y valorar las ofer-
tas de los interesados en la
compra te ayudaran a fijar

durante determinados
dfas al mes y en un hora-
rio amplio.

risticas del loft’ de dise-
fio que comercializa la
firma.

INTERNETES TU
MEJOR ALIADO

un precio adecuado. Pon un 'ganche’. D
AR B il ekt "+ VALORA TU INMUEBLE CORRECTAMENTE ‘ : '
: Como si fueras ;

FLEXIBILIDAD
Los profesionales varian el
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las condiciones comercia- »
les, sequin afirmanen IPE.
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Descubre si estas pidiendo
demasiado por tu vivienda

perficie) y-encargar una ta-
sacion a una empresa de
prestigio te ayudaran a sa-

Practica Empresarial (IPE).

el interés que despierta la
casa que vendes. "Si tienes
muchas visitas, pero no hay

i canen IPE

ciales de Agentes de la Pro-
piedad Inmobiliaria (Coapi),
el demandante sabe que hoy

CUATRO CLAVES: ber si el inmueble que quie- | consultas posteriores, pro- | el precio no es mas que una
Profesionalidad, precio, res vender estd sobrevalora- | bablemente el piso esté fue- | referenciay que sile gusta
marketing y financiacidn, do, afirma Dario Gamez, | ra de mercado y sea necesa- | un'piso tie_ane que hacer una
seqiin | opinioh de José umfgw’_ de marke_tmq in- | rio aﬁustar. el precip para que oferta "Fija un precio menor
forion datodeR Find mobiliario def Instituto de | resulte mas accesible” expli- | al de mercadoy escucha las

ofertas”, aconseja.

Cémo anunciarse. E£n 53-

precio para atraer al com- Estudiar la ofertadelen- | Llamadas y visitas. Son | El dinere manda. Seqgiin
prador modificando la en- torne (materiales, precios, | dos variables que sirven de | German Navarro, del Conse- ! _
trada, la forma de pago o ubicacion, dotaciones, su- | indicador para que conozeas | jo General de Colegios Ofi- Mide las palabras. Pecla




